CONTATTI:

ESPERIENZE PROFESSIONALI
Supply Planner EAB presso Trivium Packaging

Agosto 2024-presente
+ TPDB management e pianificazione multi-country

« Coordinamento Central Procurement e gestione reclami/consegne ferriere

« OTIF ownership e azioni correttive
+ Data consolidation e supporto operativo ai plant
+ Forecast vs Budget vs Consumi - gaop analysis

« Stock optimization e gestione slow-moving

J os E P H « Allineamento commerciale per capacita vs domanda

+ Implementazione nuovo gestionale - process & requirements alignment

E LAS I I M Aw I « Coordinamento intercompany europeo per test e flussi produttivi

Junior Planner presso Trivium Packaging
Laureato magistrale in Economia e Finanza presso I'Universita di HNisirs 909 Aguireaans

Pavia, con esperienza che unisce analisi dei dati, trasformazione
digitale e processi industriali. Attualmente lavoro come Supply * Production Management: pianificazione e coordinamento dei flussi produttivi
Planner presso una multinazionale del packuging dove sono

= ERP/MRP Planning: sviluppo ed esecuzione piani integrati cross-funzione
passato da un ruolo focalizzato su un singolo stabilimente a una

gt - . + Data Analysis: interpretazione dati complessi per decisioni operative/strategiche
responsabilita su scala europea, supportando l'implementazione

del nuovo sistema MRP in Spagne, ltalio, Germania. Porto una * Inventory Management: ottimizzazione scorte, KP| rotazione, riduzione sprechi
visione economico-finanziaria alla gestione della supply chain: oltre ) e . )
+ Tools & Software: sistemi di produzione, forecasting, Excel avanzato
alla configurazione dei sistemi e alla gestione dei master data,
seguo il budgeting delle materie prime (acciaio) per garantire + Supplier Management: qualita, puntualita e continuita della supply chain

coerenza tra previsioni commerciali, fabbisogni produltivi e » Process Improvement: identificazione inefficienze e ottimizzazione flussi

Stage PwC
Movembre 2023-Marzo 2024

obiettivi economici della Business Unit. Con una solida padronanza

di SAP ed Excel, lavoro per migliorare il collegamento tra

efficienza degli stabilimenti e marginalita aziendale. La mia

giovane esperienza mi ha insegnato ad essere versatile, orientato * Progettazione e rn|g||orumenfo dei processi aziendali attraverso strumenti di process
B s | k2 S i mapping e documentazione strutturata

a trasformare processi complessi in risultati misurabili.

- Suiluppo di competenze nella gestione dei rischi operativi, gcraniendo conformita

F o R M AZ I 0 N E normativa e riduzione delle criticita di processo

Laurea Mugisfrule in Economics, Finance and International + Utilizzo di strumenti digitali per aumentare l'efficienza operativa e standardizzare le
Integration (Economia, Finanza e Integrazione Internazionale) attivita interne
UNIVERSITA DEGLI STUDI DI PAVIA, SETTEMBRE 2021 - Business Analysf at Sampha Sl

OTTOBRE 2023.

COMPETENZE TECNICHE Settembre 2018-MNovembre 2021.

+ Controllo qualita dei servizi erogati dagli autisti, con verifica della conformita
= Ottimo utilizzo del pacchetto Microsoft Office, in particolare Excel.

alle norme di sicurezza, degli standard di customer care e del rispetto dei

Conoscenze di base di programmazione (Matlab, C++).

= Competenze legali e contrattuali di base. tempi di consegna

= Conoscenze di SAP. + Analisi di mercato nel settore della logistica degli pneumatici, con

= Utilizzo di strumenti per forecasting e pionificozione di lungo identificazione di trend, opportunita e aree di miglioramento operativo
periodo »

Gestione delle attivita amministrative e di fatturazione, guranfendo

= Conoscenza di base di OMP (Optimized Manufacturing Planning) accuratezza dei dati e rispetto delle scadenze

« Pianificazione della supply chain e gestione dei fabbisogni (MRP)

« Anaglisi dati @ monitoraggio KPI Dafd Andlysf at Ei‘icﬂ Soluzioni S.r.l.
COMPETENZE TRASVERSALI Apetls ROT8= Glugna: S0ISUSIae )
+ Autonomia operativa e forte senso di responsabilita. « Analisi di mercato nel settore della ristorazione scolastica, ospedaliera
+ Proattivita e orientamento ai risultati. e aziendale in Italia ed Europa, con identificazione di trend
+ Pensiero analitico e approccio strutturato. competitivi e opportunitad commerciali
+ Comunicazione chiara ed efficace con stakeholder diversi. .

Attivita di cold calling per la generazione di lead qualificati e il

+ Gestione delle priorita in contesti dinamici. supporto alla vendita di software per la gestione della ristorazione

. quccnn di decisione e iniziativa. scolastica

+ Collaborazione in team inter-funzionali e internazionali. « Contributo allo sviluppe commerciale attraverso la mappatura dei

L I N G U E potenziali clienti e la valutazione delle esigenze operative del settore

» English: advanced level.
« Arabic: native language.

« ltalian: native language.

Autorizzo il trattamento dei dati personali presenti nel CV ai sensi del D. Lgs. 2018/101 e del GDPR (Regolamento UE 2016/679).
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